Oleksin ma edukas ettevõtja? 

    Paulo Coelho on oma raamatus „Alkeemik“ lausunud järgmist: „ Kui sa midagi väga tahad aitab sind selles kaasa salamisi kogu maailm.“ Seega ma leian, et mitte miski siin planeedil Maa pole võimatu ning mu omad kogemused näitavad, et võimatu pole ka pea ees tundmatusse ärimaalima sukelduda ning lõpuks ikka tunda enda seal justkui kala vees.

     Mina ettevõtjana. Kui aus olla olen ma kogu oma mäletatava elu endale ette kujutanud seda, et  kui ma kord suureks kasvan juhin ma oma isikliku ettevõtet. Ma mäletan kusagilt kaugest  lapsepõlveajast, kuidas ma mõtlesin välja mänge ja olukordi, kus mina olin ärijuht ning kujutasin endale ette, kuidas ma oma alamaid juhendan, neile tegevust otsin ja kui edukas see lõppkokkuvõttes  on. 

   See on ilmselge, et mängumaailm erineb reaalsusest. Kui seal on  kõik nii kerge ja lihtne siis reaalsus on vastupidine. Õpilasfirma „SiiDii“ tõi mu pilvedelt alla maa peale. Oma firmat luua on  keerukas. Juba nime mõtlemine nõuab väga palju aega, rääkimata veel teistestki asjadest- tööjaotus, toote väljamõtlemine ning selle võimalikult soodne tootmine, nipid, millega kliente oma toodet ostma panna ning kõik muu veel. 

  Olles õpilasfirma tegevdirektor ning juhtinud seda firmat juba rohkem kui pool aastat olen ma jõudnud arusaamiseni, et kõik inimesed ei sobi ettevõtjaks. Mõned õpilasfirmad on põrunud, võib-olla just selletõttu, et neil puudub „äriinimene“. Teised firmad on osutunud veelge edukamaks, kui alguses arvata osati,  võib-olla just selletõttu, et neil on olemas juht, kellel on eeldused ettevõtjaks olemisega. Meie firma tegevust ma hindan edukaks, rääkides juba rentaablusest, mis on hiiglaslik. 

   Ma järeldan, et minus on ettevõtja verd. Ettevõtjal peavad olema mõned iseloomuomadused nagu enesekindlus, saavutusvajadus ja inisatiiv. Õpilasfirmaga tegelemine on näidanud, et mul on need  olemas. 

  Ma olen ensekindel. Ma ei karda „põlemist“ alustades millegi uuega. Näiteks toon õpilasfirma. Ma ei kartnud võtta endale  juhiroll, ma ei mõelnud kordagi sellele, et mis siis saab, kui me kahjumisse jääme, mis juhtub kui me läbipõleme. Ma olin kindel, et kui koos on selline kirju meeskond siis peab olema ka tulemus hea. Praeguse hetkeni  pole ma oma visioonis eksinud.

  Mul on saavutusvajadus. Öeldakse, et sihi tähte, mis tundub liiga kõrgel ja liiga kättesaaamatu. Siiani olen ma neid kaugeid tähti sihtinud ja uskuge või mitte, aga ma olen need ka kinni püüdnud. Näide jällegi õpilasfirmast. Me nägime toodete tootmisega väga palju vaeva ning ma ootasin tunnustust ja tuntust selle eest. Ootused täitusid. Me pälvisime tiitli      „ Innovaatiliseim toode“. 

   Ettevõtjad on tavaliselt väga initsiatiivikad - valmis ja võimelised olema need, kes algatavad uusi ettevõtmisi. Paljud meist elavad, oodates juhtnööre millal, mida ja kuidas teha. Nad kardavad vastutust, mis kaasneb millegi algatamisega. Mina  vastutust ei karda, vastupidi, millegi eest vastutada ja vastutav olla pakub põnevust ja pinget. Näide õpilasfirmast „SiiDIi“. Juhina olen ma vastutav, et kõik asjad õigeks ajakas valmis saavad. Esitlus, aruanne, laatade jaosk tooted, kujundus, plakat, jne. Tõsi, vahepeal muutub asi väga pingeliseks, kuid see ei muserda mind. Siiamaani on kõik asjad sujunud ja õigeks ajaks valminud.  

     Loomulikult ei saa mõelda, et olles edukas õpilasfirmaga on tagatud ka edu  reaalses ettevõtlusmaailmas. See oleks liiga naiivne suhtumine. Õpilasfirmaga tegelemine on mul aidanud mõista, et heaks juhuks olemisel ei piisa panusest ainult minust endast, vaid suur tähtsus on ka inimestel, kellega koos töötada. Firmal „SiiDii“ on suurepärane meeskond ja suurepärane meeskonnatöö ning seega tahan ma öelda, et kui ma tulevuikus peaksin sisenema ärimaalima, siis kindlasti koos inimestega, kellega koos töötamist ma naudin, sest nemad annavad väga suure ja tähtsa panuse selleks, et mina saaksin olla edukas ettevõtja! 

Mina ettevõtjana
See aasta on mulle ettevõtjana palju kogemusi ja teadmisi juurde andnud. Tänu projektidele olen näinud erinevaid ettevõtteid ja saanud tunda ettevõtte võlusid ja valusid omal nahal.

Oma õpilasfirma asutamine oli mulle väga oluline kogemus. Meid visati justkui pea ees tundmatusse vette. Muidugi tegi see mulle ainult head. See arendas minu loovust ja pani mind aktiivselt teistega koostööd tegema. Ei ole nii, et sa lihtsalt teed õpilasfirmat. Sul on vaja äriideed, vajalikke oskusi idee elluviimiseks, vaja luua oma müügistrateegia jne. Minu rühmal ja kindlasti ka teistel rühmadel ei olnud äriideed kiired tulema. Üle kivide ja kändude saime sellega hakkama. Ja kui idee oligi leitud, oli vaja mõelda, kuidas seda valmistada, kui palju see kasumit tooks ja miljon muud asja. Nüüd aasta lõpus näen oma õpilasfirma töö vilju ja ma olen rahul. Jõudsime ju oma õpilasfirmaga punktis A punkti B. Pärast seda aastat ei pea ma enam kahtlema, kas ma saan tulevikus ettevõtlusmaailmas hakkama. See aasta andis mulle usku, et kui ma usun endasse, pole miski nii võimatu.

Kas ma üldse sobin ettevõtjaks? Kindlasti meie klassi mõtlesid sellele paljud. Kohati oli ju raske ja see näitas, kes ei sobi ettevõtjaks ja kes saab hakkama raskes olukorras. Oli ju klassis neid, kelle äriidee ei leidnud rakendamist, kuna õpilased ei olnud kohusetundlikud ja neil puudus saavutusvajadus. Mina leiangi, et ettevõtja vajalikud omadused on enesekindlus, eneseteadlikus, saavutusvajadus, loovus, paindlikkus, stabiilsus ja kindlasti töökus. Mina näen, et minul on need omadused olemas, kuigi mõnda neist peaksin veel arendama, et veelgi edukam olla. 

Mida ma üldse saan olles ettevõtja? Kindlasti saan heaolutunde, sest nähes, kuidas minu toode või teenus on kellelegi vajalik olen ka ise rahul. Klientidega suheldes kohtun iga päev uute inimestega ja minu silmaring laieneb. Minu töös puuduks rutiin ja ma saaksin enamjaolt ise oma aega planeerida. Võtad puhkuse just siis, kui seda vajalikuks pead ja kui tahad saad ka mitu päeva endale lihtsalt töövabaks teha. Ettevõtjana ei pea sa täitma kellegi käske, oled iseenda boss.

Tänu selle aasta kogemustele olen ma mõistnud, et ettevõtjana pean ma kõvasti tööd tegema ja vahel on keeruline, aga sellel on ka nii palju eeliseid ja hea äriideega on maailm minu päralt. 

Ettevõtlus ja mina ettevõtjana

Selleks, et elus läbi lüüa, peab iga inimene mõtlema, mida ta oma elult tahab. Mõned inimesed õpivad selgeks ameti, mis neile meeldib ja alustavad tööd kellegi alluvuses. Leidub ka neid inimesi, kes tahavad olla iseenda peremehed ning alustavad äritegevust ettevõtjana. Kas tänapäeva ühiskonnas on keeruline olla ettevõtja ja kas mina tuleksin toime ettevõtjana?

Tänapäeval on väga lihtne alustada oma äri, kui on piisavalt ressursse. Riik toetab ka omaltpoolt, kui oled suuteline neile ära tõestama, et just sinu äriplaan on see, mis on vettpidav ja väga hästi läbimõeldud. Riigi poolt on ette nähtud ka professionaalset nõustamist üks tund tasuta, millest on kindlasti väga palju abi igale inimesele, kes tahab äritegevust alustada.

Tänapäeva ühiskonnas, kui kõik ärivaldkonnad on raskes seisundis jäävad ainult tugevamad ellu ja suudavad raskest olukorrast välja tulla. Alustades ise äritegevust, peab kõik otsused siiski läbi mõtlema ja ühtegi mõtlematut tehingut ei tohi teha. Ettevõtte tugevus sõltub heast juhist ja töökollektiivist, kes suudavad firmat vee peal hoida ja teha õigeid otsuseid. Igal alal on tihe konkurents ja kõik ettevõtted konkureerivad omavahel. Tihe konkurents on teinud tänapäeva äritegevuse keeruliseks.

Ettevõtjale omased jooned on tavaliselt sarnased juhiomadustega ning enamasti on tegemist loovalt mõtlevate inimestega, kellel on kõrge saavutusvajadus. Neile meeldib algatada uusi projekte, ettevõtteid, otsida uusi võimalusi, nad on teotahtelised ja suudavad näha tervikpilti. Ettevõtja peab olema valmis võtma riske ja vastutama oma majandustegevuse eest, ta on inimene, kes suudab uue idee edukalt ellu viia. Kuid tüüpilist ettevõtjat iseloomustavad isikuomadused ei ole alati need, millest piisab selleks, et alustada ettevõtjana ja olla oma tegevuses edukas. Vaja on ka ettevõtlusjulgust ja tugevat eneseusku.

Minul varasem ettevõtluskogemus puudub, kuid kui keskkool saab lõpetatud, soovin küll oma äri alustada. Esmalt küll tarvis vajalikud koolitused läbida, kuid plaan on paigas ja olen selles üsna veendunud ja kindel et selline tegevus tasub end ära. Mulle meeldib olla iseseisev ja teistest mitte sõltuda, mistõttu usun et ettevõtlus sobib minule hästi.

Iga algus on raske, kuid hea tahtmise juures on kõik võimalik ja saavutatav
Mina ja ettevõtlus
Ettevõtjaks olemine on vastutusrikas töö. Ettevõtjaks hakkamisel võib olla mitu ajendit. Peamine ajendiallikas on enamasti elatise teenimine, kuid on ka teisi motiveerivaid faktoreid. Mõnel juhul tekib inimesel lihtsalt hea äriidee või on mõni eriline anne. Oma ettevõte luua on tõhus valjapääs, kui pole võimalik võõrsil töötada. Saab ju töötada ka omas kodus iseenda peremehena. Kavalamad ettevõtjad teevad aga nii, et muudavad oma hobi ametiks. See on väga osav lüke, sest siis pole töö vastukarva ja töö laabub alati paremini kui ta on meeldiv. Nagu öeldakse: valida tuleb ametipost, kus ollakse valmis tööd tegema ka ilma tasuta.

Ka mina olen juba ettevõtjaks olemist proovinud. Nimelt asutasime koos kahe sõbraga õpilasfirma ,,Starlight accessories" mis tegeles mõneti ka taaskasutusega. Täpsemalt võtsime me vanad auto süüteküünlad, puhastasime nad ja varustasime kõige vajalikuga, et muuta nad omanäolisteks võtmehoidjateks. Loomulikult enne kõike seda tuli vormistada vajalikud paberid ja väljastada aktsiad kõigile omanikele. Tootmise käigus tuli üles kirjutada kõik kulud, et saaks need pärast tuludest maha arvata. Peale seda kui kaup maha müüdud, saime ka lõpparuandes selgust. Mis kõige tähtsam - kahjumisse me ei jäänud.

See õpilasfirmas tegutsemine õpetas mulle nii mõndagi. Esiteks, enne kui oma toodet müüma hakata, tuleks väga palju eeltööd teha, mis seisneks põhiliselt asjade läbikaalutlemisel. Tuleks uurida, missugused inimesed toodet ostaksid, palju toote vorpimine ressursse nõuaks, kas kuskil ehk sama asja juba tehtud pole ja kas kogu majandamine ennast ära tasuks. Inimesi on leidlikke ja ka mina sattusin huvitaval kombel ühes autofoorumis kord peale teemale, kus kutsuti inimesi üles tegema endale samasugusel põhimõttel valmistatud võtmehoidjaid. Korraks käis mõte peast läbi, et isegi sellisel alal võib esineda konkurentsi. Siiski ei murdnud ma selle kallal kaua pead, sest kõik see juhtus peale meie õpilasfirma sulgumist. Kuigi meie mõte tundus originaalne, oldi juba Põhja-Eestis samasugusele ideele tuldud. 

Kui asjalood oleksid olnud tõsisemad ja meie ettevõte oleks olnud suur firma, oleksin mina kibekiiresti hakanud plaani pidama, kuidas saaks oma tootele patendi peale panna.

Minu tulevikuplaanides ma esialgu ennast ettevõtjana ei näe, kuid see on ainult esialgu ja lähitulevikku vaadates. Välistada ei saa ma midagi. Osalt on see ka sellepärast nii, et peale keskkooli lõpetamist ei asu ma kohe tööturule, vaid plaanin edasi õppima minna. Kui peale kooli juhul peaksin ettevõtjana leiba hakkama teenima, siis vähemalt tean üht-teist kooliaegadest ja päris tundmatusse vette ei hüppa.

Lõpetuseks võin öelda, et majanduses edukaks ettevõtjaks uleöö ei saa ja edu nimel tuleb kätte võidelda. Õnnega koos on need, kes on õigel ajal õiges kohas nagu seda oli 1969. aastal Bill Gates, kes lõi arvutifirma Microsoft ja on nüüd üks maailma rikkamaid mehi. 

Ettevõtluse võimalused ja mina ettevõtjana

   Ettevõtluse võimalusi tänapäeval on kindlasti palju, kuid millegi uue ja huvitavaga alustada pole kindlasti kerge, ning igaühele see kindlasti ei sobi.

   Arvan, et igal inimesel, kellel on piisavalt tahtejõudu, enesekindlust, õpihimu, töökust, motiveeritust ja häid mõtteid, on hea tahte ja vaevaga alustada oma ettevõtet.

   Ise olen ettevõtetega kokku puutunud vaid oma õpilasfirma kaudu. Meie õpilasfirma tegeleb lambavillast kaelapatjade tootmise ja müümisega ning praeguseni on meil täiesti hästi läinud.

   Tegelikult ma usun, et saaksin ettevõtjana päris ilusti hakkama. Mulle meeldib asju organiseerida. Olen ka õpilasomavalitsuses ja korraldanud erinevaid kooliüritusi. Kuna olen üsna loov inimene, tuleb mul vahel selliseid mõtteid, mis alguses ei pruugi küll kõigile meeldida, kuid olen ennast tavaliselt tõestada suutnud ning lõpptulemus on siiski enamjaolt meeldiv.

   Ma olen suhteliselt enesekindel, see on kindlasti ühele ettevõtjale väga oluline omadus. Tavaliselt ma julgen oma arvamuse välja öelda, usun endasse, riskin ja mul on ees kindlad sihid, kuhu ma tahan jõuda.

   Oskan teistega suhelda ning inimesi motiveerida. Me saame oma ÕF liikmetega omavahel hästi läbi ja oleme kõik tööd ilusti ära jaotanud. Kui me Tartu õpilasfirmade laadale läksime, siis ennem kodunt lahkumist otsustasin saata kõigile oma KiisuMiisu liikmetele sõnumi, et nad kindlasti oleksid rõõmsad ja ei unustaks head tuju. See sõnum tõstis nende meeleolu veel rohkem ja bussis saime kokku lõbusas tujus. 

   Ma üritan alati probleemidele leida kiiresti tõhusa lahenduse. Päev enne Tartu laadale minekut tuli meile pähe, et pole pakendit, kuhu me oma toote paneme, kui selle kliendile ulatame. Istusin õhtul kodus ja mõtlesin, et mis nüüd küll saab. Võtsin klambrilööja, ajalehe, liimipulga, käärid ja kutsusin ema appi ning ütlesin, et teeme nendest lehtedest nüüd paberkotid. Minu arvates said need väga ägedad. Laadal ei näinud ma ühelgi teisel firmal selliseid.

Ettevõtjana võib mul puudu tulla kannatlikkusest. Mulle ei meeldi oodata ja olen üsna püsimatu ja kärsitu. Kuid usun, et see võib tulla ka minu noorusest. Küll ma ajapikku ja vajadusel kannatlikumaks ja püsivamaks muutun.

Kas minust saab ettevõtja?

Ettevõtluses osaleb oma elus iga inimene, kuna vähemalt kord elus peab ta midagi ostma või müüma. 

Kui tegeleda süvenenult ettevõtlusega ehk kui asutada oma firma, selleks on vaja julget peale hakkamist ja püsivust. Seda sellepärast, et on väga palju konkurente, kes kõik tahavad sust lahti saada ja kogu kasumi endale saada.. 

Mina sain oma kogemuse ettevõtlusest siis, kui me tegime oma kambaga õpilasfirma. Seal oli meil oma idee, mis kahjuks polnud nii innovatiivne, et meil poleks konkurente olnud. Meie müüsime puust kaunistusi ja paljudel teistel firmadel oli sama idee.

Sellepärast ongi väga tähtis ettevõtluse puhul, et see peab algama väga läbimõeldud ideest ja palju peab uurima, mis turul parasjagu on ja kui palju. Mida vähem on konkurente, seda lihtsam on äri alustada ja seda suurem lootus on ka saada kunagi suurettevõtjaks ja luua oma monopol. 

Mina sain õpilasfirmaga tegeledes palju kogemust ettevõtluse kohta, aga ma ikkagi arvan, et ettevõtlus pole minu tulevik, kuna sellised oskused mul puuduvad, mis aitavad püsida. Loomulikult ei tea kunagi,  millal ettevõtlust vaja võib minna, sellepärast arukas inimene ikka harib ennast igast küljest. Kui enda firmat ka pole, siis vaja läheb äriteadmisi  tavaelus ikkagi, kui on näiteks vaja autot müüa. Siis peab ka põhjalikult jälgima teiste müüjate kohta infot, et saada ikkagi kõige parema hinnaga oma kaup maha müüa. Ikkagi on ju tähtis see, et ise võimalikult palju kasu saaks ja et kliendil jääks ka tunne, et ta on kasumisse jäänud.

Olen kogenud ka seda,  kui tähtis on ettevõtluse puhul reklaam. See kutsub kliente ostma toodet või teenust.

Ettevõtluse võimalused ja mina





Tänapäeval on väga raske, kui mitte võimatu, luua oma firma ning sellega edukaks saada. On vaja piisavalt raha ja häid ideesid.

Õigel ettevõtjal on enne oma ühingu loomist olemas eesmärk ja ressursid. See käib nii firma, FIE kui kõigi muude ühingute, ettevõtete kohta. Et midagi luua, peab kõigepealt paika panema äriplaani. See näitab ära, kas on piisavalt vahendeid, millised on riskid ning kas firma tasuks ära.

Olemas on mitmed nipid, mida peaks uus ettevõtja järgima. Äriidee peab kindlasti olema uuenduslik ning silma paistma teiste omasuguste seast. Samas ei tohi ära unustada selle detailsust ning kvaliteeti, mida tuleks teistega võrrelda ning kindlasti üritada paremini sooritada. 

Tootele peab määrama kindla sihtgrupi, sest siis tagab müüki ka edu. 

Reklaam peab olema lööv ja tutvuma kutsuv. 

Kindlasti peab olema kursis kõige turul toimuvaga, et sellega siis ka oma ettevõte, toode ning muidugi hind kohandada. Nõu tuleb küsida kindlasti ekspertide-spetsialistide käest, kuna ettevõtte loomise alguses võib ise tähtsaid otsuseid tehes kergesti alt minna. 

Ettevõtjale on iseloomulikud mitmed erinevad iseloomujooned. Kindlasti on vaja püsivust ühe ettevõttega tegelemisel ja loovust, et pidevalt arendada oma firmat ja toodet. Enesekindlus ja eneseteadlikkus, initsiatiiv ja saavutusvajadus – kõige olulisemad omadused. 

Ettevõtja peab uskuma oma tootesse, ettevõttesse ja selle tulevikku. Tuleb püstitada järjest suuremaid eesmärke endale ning neid järjest täites, kasvab ka enesekindlus. Varem ületamatud raskused saavad siiski ületatud. Eneseusku ei tohi kaotada. Eneseteadlikkus tähendab seda, et sa tead, mida tahad. Tead, miks sulle on oluline oma eesmärke saavutada ja kuidas sa seda tahad. See on hea ettevõtja juures väga oluliseks näitajaks.Initsiatiivikus tähendab seda, et inimene peab alati valmis ja võimeline olema algatama uusi mõtteid ning ettevõtmisi. Tuleb teisi juhtida ning asuda etteotsa, et saavutada edu. Kui oled kord juba midagi head saavutanud, siis see teeb nii hea tunde, et sooviksid seda veel ja veel. Just sellist suhtumist on ühele ettevõtjale vaja. Ikka kiiremini, kõrgemale, kaugemale. 

Ettevõtja kindlasti ei tohi väljas olla ainult omakasu peal. Alguses võib see küll edu tuua, kuid ma usun, et sellega kaugele ei jõua. Pessimism ja vastutustunnetus on samuti omadused, mis kuidagi ühte ettevõtjat ei iseloomusta. Olemas peavad olema majanduslik mõtlemine ja oskus majandada, tulla toime nii finantsasjade kui turundusprobleemidega. Peab olema suuteline tegema koostööd ja arvestama teiste partnerite ning nende ideedega. Tuleb võtta riske – teisiti lihtsalt ei saa. 

Kas mina sobiksin ettevõtjaks? Ma usun, et iseloomuomaduste poolest ma isegi sobiksin. Minus on piisavalt ettevõtlikust, eneseteadlikkust, samuti saavutusvajadust, püsivust ja loovust. Ma ei suudaks kaua tegeleda millegi sellisega, mis mulle erilist huvi ei paku. 

Mulle on vaja sellist ettevõtet, mis mind ise väga huvitaks ning millesse ma kiindunud oleks. Sinna ma suunaks kogu oma inspiratsiooni, ideed, mõtted, entusiasmi – kogu elu. 

Ma oleks valmis terve oma elu pühendama ainult ühele ettevõttele, kuid enne on mul veel palju õppida. Kuigi me tegime ka õpilasfirmat, ei tea ma väga paljut ühe firma asutamise ja sellega tegelemise kohta. Oma õpilasfirmas õppisin ma nii palju, et kui tahad, et midagi hästi saaks tehtud, tee seda ise. Ei saa loota alati teiste peale, sest sageli võib pettuda. Parem pingutada ise rohkem, mitte pärast kahetseda ning mõelda, mida kõike oleks tegelikult võinud ju teha. Just nii oli meil oma firmaga. Alguses ei pööranud sellele üldse tähelepanu, tootegi valisime endale puht juhuslikult. Nüüd mõeldes, oleks võinud ikka nuputada midagi ägedat ja erilist välja, millega oleks ehk mingit edu saavutanud, kuid tagant järgi on ikka kerge tark olla. Eks järgmine kord on, millest õppida. Vähemalt on esimene oma firma kogemus olemas ning väike pilt on silme ees, mida ettevõtlus endast kujutab. 

Ettevõtja peab riskima ning uskuma endasse ka siis, kui tuleb tagasilööke. See on elu loomulik osa ning sellega tuleb õppida hakkama saama, siis saadab sind ka edu.

Ettevõtlusega seoses
Ettevõtlus on elu valdkond, millega puutume tahes-tahtmata kokku me kõik. Kõige lihtsam näide on kauplused, kus me käime – need on ju ettevõtted ja me oleme kaupluses, et osta mõne teise ettevõtte poolt valmistatud (kasvatatud) tooteid. Põhimõtteliselt kõik (va. suurem osa looduslikest objektidest) meid ümbritsev on vähemal või rohkemal määral seotud ettevõtlusega.

Nagu paljudele teistele, pole mullegi ettevõtlus võõras teema. Üks kõige ilmekam näide mu ettevõtluse karjääris on õpilasfirma asutamine ja sellega tegelemine. 

Õpilasfirma koosnes antud juhul kolmest isikust, kellel olid erinevad ülesanded firma tegevuse jaoks. Mina olin firmajuht, seega oli mul suurim vastutus kõige selles  firmas toimuva ees. Kuigi ma olin firma direktor, ei saanud minagi käed taskus seista ja vaadata, kuidas teised tööd rügavad, vaid olin tihedalt tööprotsessiga seotud. Sellist omadust kipub meie tänapäeva suurfirmade juhtidel nappima, kuna nad pole tööprotsessi kui sellisega peaaegu üldse kursis. Nende firmajuhtide kohustused piirduvad firma esindamise- ja kasumi väljavõtmisega.

Ettevõtlusega on mul plaanis tegeleda ka tulevikus. Sedapuhku kaldub minu idee kõrgtehnoloogia valdkonda. Kui me õpilasfirma aegadel tootsime vanadest süüteküünaldest valmistatud aksessuaare, siis tulevikus oleksin tegev pigem arvutite- ja andmeside valdkonnas. Firma juhtimise seisukohalt kaldun arvama, et parim on firmat omada ainuisikuliselt ja palgata enda heaks tööle kogemustega äriinimesi. Rahvakeeles öeldakse ikka, et kahe peremehe koer on näljane, nii on see ka firmade puhul – kumbki omanik ei pruugi tähelepanu pöörata, mida firma tegelikult vajab, vaid üritavad käesolevat asjade käiku enda kasuks pöörata ja selle arvelt võimalikult palju raha teenida. Sellise teguviisi korral ei ole sellel firmal tulevikku ning varem või hiljem on see hukule määratud.

Pöördudes tagasi minu tulevikuplaanide poole, siis firma tegevuse kohta võin öelda, et selleks saab olema näiteks sidevõrkude arendamine ja haldamine ning innovaatiliste sidelahenduste väljatöötamine.Jääb üle vaid loota, et tulevik tuleb helge ja pakub sobivat kasvupinnast uutele ettevõtetele.
Mina ettevõtjana?






Lugedes aktiva kodulehte, tekitas see minus palju uusi ning erinevaid mõtteid. Ma hakkasin ettevõtlusesse teistmoodi suhtuma, sest ettevõtjad oleme me kõik - ükskõik mida me ka ette ei võtaks. Kõige tähtsam on idee ja ettevõtmine ise. Kui on olemas hea plaan, kuidas ideed teostada, siis on vaja vaid kuskilt alustada. Ka tegutsemise juures on tähtis, et oleks vastavaid iseloomuomadusi, mis sobivad ettevõtjale ja aitavad tal asjadega kiiremini ning paremini hakkama saada. 

Kõige tähtsamad iseloomuomadused on saavutusvajadus, initsiatiiv, enesekindlus, eneseteadlikkus, loovus, püsivus ja paindlikkus. Vajalikke iseloomuomadusi on loomulikult veel kuid need on kõige tähtsamad, mis teevad sinust hea ettevõtja. Inimene peab endasse uskuma, et ta saab kõigega hakkama ja need raskused, mis elu meile ette viskab, teevad meid ainult tugevamaks ja aitavad meid elus edasi. Kui igale raskusele alla vanduda, siis me jäämegi koha peale ja ei liigu elus edasi. Samamoodi on ettevõtlusega – peab olema paindlikkust ning eneseteadlikkust, et probleemidest välja tulla. 

Enne ettevõtjaks hakkamist on vaja püstitada eesmärk, mille poole püüelda. On vaja kindlat plaani, mida hakata järgima. Kuid alati tuleb arvestada ka riskiga, et kõik ei pruugi minna nii nagu lootsime. Me võime kaotada ressursid (näiteks aeg ja raha), mida me ettevõttesse investeerisime. Kõige tähtsam on ka kasum, mille nimel tavaliselt inimesed endale firmad loovad. Kui kasum on piisavalt hea, saab hakata juba ka ettevõtet suurendama ja seda ka teistesse riikidesse laiendama. 

Enda kohta arvan, et saaksin ettevõtjana hakkama , kuid alles siis, kui olen selle kohta rohkem uurinud ja aimu saanud mida see endast siiski kujutab. Lihtsamat sorti ettevõtlusega saan ma iga päev tegeleda, kuid see on loomulik ja ei vaja erilisi oskusi. Iseloomuomaduste koha pealt usun, et need on mul olemas, kuid kui ma soovin ettevõtlusega tegeleda, siis peab see olema midagi, mis mulle tõsiselt meeldib ja mida ma saan teha hingega. 

Mina ettevõtjana.

Ettevõtja on isik kes tegeleb millegagi kas siis müüb mingit kaupa või teenust. Mina saaksin praegu ettevõtetest olla ainult FIE, ma ei saa veel teha endale mingisugust OÜ-d või siis AS-i, kuna ma olen veel liiga noor ja veel ei ole eriti häid mõtteid. Selleks, et mõtteid tuleks peab end kursi viima majandusega. Mina olen ennast viinud kursi selle majandusega tänu sellele, et meil on koolis majandustund, sealt jääb ikka päris palju meelde, et kuidas teha endale suurena firmat ning hästi elada. Üks väga suur asi on abiks kui ma tahan endale firmat luua on see, et me pidime moodustama enda koolis kümnendas klassis õpilasfirmad. Meie õpilasfirma nimi oli  Corvus Albus, me tegime võtmehoidjaid. Me käisime neid müümas õpilasfirmade laatadel. Laate oli päris mitu. See tõi meile väga palju tulu sisse. Mina sain teda sellega kui me tegime õpilasfirmat, et ei ole midagi see majandus, toodete tegemine, müümine, materjali saamine ja üldse kõik muud asjad nii kerged kui ma algul ikka vaatasin. Kui oled firma ja müüd näiteks laatadel midagi see jäi ikka mulle meelde et mida kirevam on sinu müügipunkt seda rohkem tuleb inimesi sinu tooteid ostma. Tavaelus ma eriti  enam majandusega kokku ei puutu ainult ainult kokku koolis kui on majanduse tund  . Vähemalt mitte praegu, aga elu ette ei tea äkki loon veel kunagi suurena võimsa firma. Kui loon siis ma hakkan tootma kindlasti selliseid tooteid mis läheb ikka inimestele peale. Näiteks see, et toota selliseid mobiil telefone näiteks kui ma räägin mingisuguse hiinlasega siis tõlgib mobiil mulle automaatselt hiinlase teksti eesti keelseks. See oleks oleks väga tõhus toode minu arvates. Ettevõtlus on huvitav.
Mina ettevõtjana

Pole enam kaugel see aeg, mil tuleb mul sukelduda töömerre. Seal on valida, kas minna lainetega lihtsalt kaasa – see tähendab olla kellegi alluvuses tööl – või vapralt suurtele lainetele vastu ujuda ehk siis alustada ise ettevõtjana. 

Mulle meeldiks olla ettevõtja, sest sel puhul saaksin tegeleda just endale meelepäraste tegevustega. Praegusel majanduskriisi ajal, mil on töötuid üle 90 tuhande, on iga uus ettevõte justkui päikesekiir, mis teeb nutuse olukorra positiivsemaks. Kui ma looksin ettevõtte, võtaksin enda alluvusse nii palju töötajaid kui võimalik. 

Arvan, et ettevõtja pole lihtne olla. Et ettevõtlust alustada, peab olema tõeliselt hea idee, millega Eesti rahvas või miks ka mitte Euroopa rahvas, ära võluda. Selleks tuleb luua midagi uudset. Võimalus on ka pakkuda midagi sellist, mis juba on kasutuses, kuid mingis uues kuues. Inimestele ju meeldib, kui on valida samalaadsete toodete vahel, et saada vaheldust. Kindlasti kui ma müüksin tooteid, kasutan selle paremaks müümiseks ka Internetipoe võimalust. Sellega mõtleksin ma maal elavate inimeste peale, kes elavad suurematest linnadest väga kaugel. Kuna Eesti on väga hea Interneti levialaga riik, jätkub seda peaaegu kõikjale. Klientidel tarvitseb teha mõned klikid Internetis ning paari päeva pärast on kaup neil käes ilma kodunt lahkumata.

On võimalus, et ettevõtlusel ei hakkagi hästi minema. See on justkui nagu kasiinoga. Teed suure panuse ja siis jääd ootama, millal võit sülle kukub. Seda ei pruugigi juhtuda! Just seepärast ma ettevõtjaks sobingi, et mul on julgust riskida. Riskimine viib meid elus edasi. Et ettevõtja olla, selleks peab olema veel mitmeid omadusi. Peab olema algatusvõimeline, töökas, iseenda peremees, hea suhtlemisoskusega ning loovuse pisik peab ka sees olema. Need omadused on mul täiesti olemas. Ettevõtluse üks peaülesanne on see, et ta hakkaks mulle tulu sisse tooma. Alguses ma kasumit ei ootaks. Seega on tähtis, et ma alguses ei satuks hasarti ja ootusi-lootusi ei tohi kohe üles kruttida. Ettevõtjana on mulle tähtis minu ettevõttesse kuuluvate töötajate arvamused ja soovitused. Sageli me ei näe või ei taha oma vigu näha ja neid mõista. 

Minu eesmärgiks ettevõtjana oleks see, et saaksin tagada töötajatele palga ning kõige tähtsam on see, et ettevõtlusega saaksin ennast teostada. Eks elu näitab, kuidas ma töömeres hakkama saan, kas vajan päästerõngast või suudan ise ujuda.
Mina ettevõtjana? Miks aiis mitte!




Ettevõtlus ei olegi nii kättesaamatu, riske täis ja ähmane valdkond kui me arvame. Ettevõtluseks võid pidada kõiki tegevusi, millel on eesmärk, ebaõnnestumise võimalus ja kus  tuleb planeerida oma tegevust ja kasutada oma olemasolevaid ressursse. 

Ettevõtlusega tegeldakse näiteks tantsurühma juhi kohal olles, seades eesmärgiks osaleda koolitantsul. On mitmeid riske, mis takistavad eesmärgini jõudmist- vähe tantsijaid, osalejate loobumine, finaali mitte pääsemine. Edu saavutamine vajab planeerimist treeningaegade ja esinemiste osas. Eesmärk jääks saavutamata, kui osalejad ei kulutaks oma vaba aega treeninguteks ja raha kostüümide ostmiseks, valmistamiseks ja korrashoiuks. Ettevõtjate edule viivaid iseloomuomadusi on erinevad ja iga etevõtja on oma omaduste kogumisega unikaalne. Mõned iseloomujooned, mis on pea igal edukal ettevõtjal: saavutusvajadus, enesekindlus, eneseteadlikkus, loovus, paindlikkus ja püsivus. Aga mis kõige tähtsam enne ettevõtjaks astumist tuleb endalt küsida, kas sa suudad säilitada olulised suhted sulle ja lähedastele rahuldust pakkuvas mahus? Selle koha pealt ütleks ma, et mina ei suudaks säilitada selliseid suhteid ja mul ei ole ka selliseid iseloomuomadusi (nagu ma eespool juba mainisin) et minust saaks hea ettevõtja. Ettevõtlusel on kindlasti palju võimalusi kui sa oled hea ettevõtja, kui sul on hea ettevõte üles ehitatud. Sul on hea sissetulek ja tänu sellele elad hästi. Kindlasti, et sa tegeled ettevõtlusega reisid sa palju ja avastad uusi maid ja saad palju tutvusi. Mina arvan et ma ei sobi ettevõtjaks. Mul ei ole sellust enesekindlust ja saavutusvajadust nagu oleks vaja. Võibolla ma alahindan ennast, sest mul on ju tahtmised ja mõtted peas, kuidas võiks ühe ettevõtte rajada aga kahtlen endas kas ma suudan. 

Tooks siia näite, kui me üritasime koolis luua oma firmat, mis tundus muidugi väga raskena, kõik see paberimajandus jne. Alguses oli mul väga suur isu neid tooteid valmistada ja sellega tegelda, aga kui me olime ühe korra müümas ära käinud ja keegi eriti meil neid ei ostnud, siis kadus minu isu ära. Võibolla sellepärast, et ma mõistsin, et meil on selline toode mida võib leiduda ka poes. Siit ka soovitus kõigile teistele kes firmat hakkavat looma, et mõelge selline toode endale mis on ainulaadne ja mida kuskilt mujalt ei leidu kui ainult teie käest. Aga kui sa arvad et sul on iseloomu ettevõtjana hakkama saamiseks ja sa oled kindel, et sa suudad läbi lüüa ettevõtjana ilma, et sulle tähtsad inimesed ei kannataks, sobid sa ettevõtjaks. Edu!
Ettevõtlus ja mina ettevõtjana

Maailmas elab väga palju erinevaid inimesi, ning kõik neist ei saa omada ettevõtjale iseloomulikke ja vajalikke omadusi. Ettevõtja peab olema enesekindel, ei tohi karta läbipõrumist. Ettevõtja peab omama loovust, püsivust ning paindlikkust. Kui need kõik omadused on ettevõtjaks pürgival inimesel olemas, siis miks mitte proovida ettevõtluse teed.

 Mulle meeldib ettevõtluse juures see, et ettevõtja on iseenda peremees ning kontrollib oma saatust. Ettevõtjal on vabadus töötada ja puhata siis, kui ise seda tahab.

 Mina ise olen ka osalenud ettevõtluses. See oli paar aastat tagasi, kui mina ja veel kaks klassikaaslast osalesime õpilasfirmas. Meie eesmärgiks oli valmistada käsitöö asju nagu näiteks heegeldatud linikud, padjad jne. Mäletan et inimestele meeldisid väga meie tehtud padjad.

Alati oli ka risk, et meie tooteid ei osteta, kartus et neid sai vähe valmistatud. Me pidime planeerima oma tegevust, sest kooli kõrvalt polnud eriti palju aega. See oli hea, et saime kodus ette valmistada. Meie tugevus seisnes selles, et igaühel oli oma ülesanne ning need pidid teatud ajaks valmistatud olema. 

Vähe on inimesi, kes juba äri alustades oleksid kõigis valdkondades eksperdid. Alati on võimalik nõu küsida konsultantidelt, ka muidugi teistelt kes tegelevad ettevõtlusega. Kasulik on uurida vastavat kirjandust, osaleda vastavatel koolitustel või üritustel.

Mina arvan, et minust saaks võib-olla hea ettevõtja. Ma olen piisavalt enesekindel ja eneseteadlik. Samuti meeldib mulle olla iseenda premees. Mulle väga meeldib, kui saan ise otsuseid ja valikuid teha ning need lõpuks ka täide viia. Et saada heaks ettevõtjaks, peaks alustama soovitud tegevuse uurimisega ja alles hiljem oma ettevõte luua. Otsuseid ei tohiks liiga kiirelt teha, vaid väga põhjalikult neid läbi mõelda.

Mina ettevõtjana

Ettevõtlus- minu jaoks täiesti tume maa enne 2009. aasta sügist. Jõudsin 10-sse klassi ja hakkasime tegelema majandusega. Arvasin, et see on sama tüütu kui matemaatika või füüsika, kuid ma eksisin. Majandus juhatas mind teise maailma, kus sai ise tegutseda, ise juht olla. Jah, ma sain koos viie andeka klassikaaslasega luua firma. Esialgu tundus see tüütu ja igav, kuni saime valmis oma toote. Selgus, et me saime hakkama millegi suurega. Iseenda firma ja toode- midagi uut. Järgmiseks tulid igasugused paberimäärimised, milles olen härra katastroof ise. Mina neid arvutusi ei jaga. Mina pigem istun viis tundi puurpingi taga ja puurin auke nagu robot. Laadal mulle samuti meeldis käia, sest iga uus kogemus teeb mind rikkamaks, rikkamaks mitte raha, vaid kogemuste ja teadmiste kohalt. Nimelt, laadal sain müügikogemust ja suhtlemisoskust. Targad näod tulid meie leti ette ning andsid meile väärtuslikku infot, mida kahe kõrva vahele paigutada. Mina muidugi talletasin kogu informatsiooni ning asusin asjalikult õpetusi ellu viima. Sain teada, et ise tuleb julge olla, küll siis firmal hästi läheb. Seega läksin pärast laata Varstusse oma tooteid pakkuma. Ja milline üllatus, lambid läksid nagu soojad saiad. Ma tõesti ei uskunud et julgus kõike seda korraldada suudab. Seega esimene õpetus oli edukalt ellu viidud. Edasi toimus toodete juurdetootmine ning äri „õitses“, kui nii saab öelda. Tõesti, kasuminumber suurenes iga päevaga. See oli imeline tunne, sest enda kätega valmistatud lambid valmistasid kellelegi suurt rõõmu. Nüüdseks oleme oma kamraadidega jõudnud niikaugele, et oleme neljateist parema õpilasfirma seas. Läbisin edukalt koolituse „Avalik esinemine“. Need viis tundi mis ma seal veetsin, ei tundunudki nii igavad ja tüütud, vaid ma arendasin ennast, sain uusi teadmisi ja mis kõige tähtsam, sain igasuguseid nippe, et saada parimaks. Seega olen täielikult ette valmistunud finaalvõistluseks. Mis ka ei juhtuks, mina ei kahetse midagi. Kui võidame, lähen õnnelikult Itaaliasse, kui ei võida, lähen pea püsti koju, teades et kõik läbielatu oli täis rõõmu ja positiivsust. Ettevõtjana on mind kõvasti aidanud minu majanduse õpetaja Neidi. Ma olen tänulik et ta alati õpetab ja abistab kui vaja. Ettevõtjana oleks minu nägemus just selline- ole ise aktiivne, naerata, loo müüv idee ja küll hakkama saad. Ma tean et õpilasfirma pole pooltki nii keeruline, kui suurfirmad, aga minul on algteadmised ja üsnagi suur põhi all. Ettevõtja olla on mõnus, kuid raske ülesanne. Ma loodan et see ei jää mulle viimaseks korraks olla ettevõtja. Tänaseks tean, mis tähendab ettevõtlus ja kuidas see käib. 

Ettevõtluse võimalused ja mina ettevõtjana

Tänapäeval ei saa ilma ettevõtluseta. Kõik inimesed on sellega mingil määral seotud. Igast tühisemast ideestki võib saada väga tulus äri. Kuid ainult mõte pole see, mis tippu viib, vaid ka see, kuidas äri teostamine sujub.

Ettevõtluse alustamiseks peab paigas olema kindel eesmärk. Võimalusi on palju. Tee on lahti kõigile ja kõikjale. Ettevõtja ei tohi karta ja põdeda läbikukkumist. Takistuste ees ei anta alla, vaid need on head viisid enda täiendamiseks ja parandamiseks.

Peale selle, et äritegevus nõuab palju aega, peab ettevõtja olema iseseisev, vastutustundlik, leidlik, koostöövõimeline ning otsustusvõimeline.

Olen tihti mõelnud näha ennast tulevikus ettevõtjana. Usun, et see on tõesti reaalne, kui läbin kõrgkooli ning kogen erinevaid asju. Tähtsatest iseloomuomadustest on mul olemas otsustusvõime, vastutustunne ning eesmärk minna lõpuni. 

Ettevõtlusega olen ma varemgi kokku puutunud, tehes õpilasfirmat ning olnud abiks firmas Mehka AS. 2009. Aasta sügisel alustasin koos kolme firmaliikmega õpilasfirma Silt & Kaart. Põhitoodeteks tegime jõulukaarte, mille tegid eriliseks isetehtud looduspildid. Kaartide sisse olid trükitud salmid, ning jäetud ruumi ka täiendusteks

12. detsembril oli esimene laat Tartus, kus meie firmal läks hästi. Kaardid meeldisid väga paljudele. Kasum oli meiepoolne. Laadalt saime erinevaid soovitusi,kuidas tooteid veel paremaks muuta

12. ja 13.veebruaril toimub Tallinnas järgmine laat. Selleks on meil plaan toota erinevaid õnnitlus- ning valentinikaarte. Ootame sellelt laadalt kõike positiivset.

Inimesed peavad realiseerima oma mõtteid ja ideid. See on suur alus ettevõtluseks.

Ettevõtlus ja mina ettevõtjana 

Kes võiks sobida ettevõtjaks, missugused omadused peaksid ettevõtjal kindlasti olema? Ettevõtjale omased jooned on tavaliselt sarnased juhiomadustega ning enamasti on tegemist loovalt mõtlevate inimestega, kellel on kõrge saavutusvajadus. Neile meeldib algatada uusi projekte, ettevõtteid, otsida uusi võimalusi, nad on teotahtelised ja suudavad näha tervikpilti. Ettevõtja peab olema valmis võtma riske ja vastutama oma majandustegevuse eest, ta on inimene, kes suudab uue idee edukalt ellu viia. Kuid tüüpilist ettevõtjat iseloomustavad isikuomadused ei ole alati need, millest piisab selleks, et alustada ettevõtjana ja olla oma tegevuses edukas. Vaja on ka ettevõtlusjulgust ja tugevat eneseusku.

Ettevõtja peab õppima nii turundust, finantse, juhtimist, suhtlemist, projektide kirjutamist jne. Need on kindlasti kogemused, mida saab tulevikus kasvõi mõnel teisel ametikohal ära kasutada.

Ka loovus kuulub ettevõtja olulisemate omaduste hulka. Loovus on see, tänu millele tuuakse turule uusi tooteid ja ärimudeleid ning algatatakse uusi ettevõtteid. Seega on kõigil loomeinimestel olemas üks tähtsamaid omadusi, mis iseloomustab edukat ettevõtjat – loov mõtlemine.

Selleks, et olla ettevõtjana edukas, tuleb tunda oma tugevusi ja nõrkusi ning osata hinnata oma loomepotentsiaali. Kasulik oleks küsida ka kõrvalseisjate hinnangut. Eesmärk on üles leida oma peamised kompetentsid, millele plaanitakse ettevõte rajada ning neile oskustele toetudes leida äriidee.

Idee leidmiseks mõtle, mida sa tahad teha ehk missugust toodet või teenust müüa? Hinda oma idee sobivust, leides vastused küsimustele:  

kas sul on oma ideesse piisavalt usku?

kellele ja kuidas sinu idee väärtust loob ehk kas ideele oleks turgu?

kas sul on olemas (on võimalik hankida) idee teostamiseks vajalikud ressursid?

Idee on hea, kui sa tegutsed valdkonnas, milles oled asjatundlik ning sinu tootel või teenusel on konkurentsieelis

Sobiva ettevõtlusvormi valimisel on kasulik veelkord läbi mõelda, kuidas oleks kõige lihtsam oma eesmärki ellu viia, missugused nõuded on loodavale ettevõttele ja millised on majanduslikud võimalused. 

Ettevõtte asutamine on lihtne ja kulgeb plaanipäraselt, kui selleks vajalikud toimingud tehakse õiges järjekorras. Juba enne ettevõtte registreerimist tuleb välja selgitada, kas kavandatud tegevusala nõuab tegevusloa või litsentsi olemasolu. Litsentse väljastavad vastava valdkonnaga tegelevad ministeeriumid või riiklikud ametid.

Seega peab olema inimesel enesesse usk ja tahe luua just oma äranägemise järgi oma ettevõtte, et see toimiks peab olema just sellised isiku omadused mille ma tõin välja juttu algul.

Küsimusele, et kas minust võiks saada ettevõtja, võiksin vastata : miks ka mitte, kuna minu eas on kõike võimalik õppida.

Mina ettevõtjana?  Miks ka mitte!

Ettevõtjaks ei sobi kindlasti mitte iga inimene. Hea töötaja - see omadus ei garanteeri inimesele veel edu ettevõtluses. Ta võib olla oma ala proff, kuid suundudes ettevõtluse maastikule, võib ta läbi kukkuda. Inimesel peavad olema kindlad isikuomadused, iseloomujooned,  mida on vaja sellel alal rakendada. See esimene ja kõige tähtsam on kindlasti see, et peab olema võimeline ja valmis algatama uusi mõtteid, ettevõtmisi. 

Ettevõtmine nõuab suur vaeva ja pühendumist. Ettevõtlusega kaasneb väga-väga suur vastutus. Kui sa seda kardad, sel juhul tulebki oht läbi kukkuda. 

Enesekindlus on järgmine kuldne võti, mis aitab kaasa ettevõtluse maailma uste avamiseks. Kes ei ole oma tegemistes ja eesmärkides kindel, seda on lihtsam teelt kõrvale eksitada. See takistab seda kõige tähtsamat, oma eesmärgini jõudmist! Enesekindlus hoiab sind teel. 

Kindlasti peaks ettevõtja olema loov, paindlik ja ka püsiv. Iga väiksema probleemi juures ei tohi oma tahet nurka visata ja lihtsalt loobuda. See on märk, et inimene pole ettevõtjaks loodud. Probleemi esinemisel võtab ettevõtja abiks kõik oma head iseloomujooned ja saab muredest võitu. Sellisest inimesest areneb kindlasti väga edukas ettevõtja! Kui inimene mõtleb, et temal puuduvad just sellised isikuomadused, peaks ta arutlema, kas ta on võimeline pinget tekitaval töömaastikul hakkama saama ning kui on, lasku aga käia! 

Ettevõtjaks hakates tuleks sul arvestada ka oma lähedastega. Kui tavaliselt töötasid sa mingist kellaajast mingisuguse kellaajani, ei pruugi sellel alal lähedastega nii palju aega jääda, kui jäi peale tööd. Sul võib kuluda näiteks terve ööpäev, et saavutada omas äris üks hea efekt, mis kutsuks inimesi ostma. Aga mis tähtis, oma peret ei tasuks siiski unustada. Tuleb leida aega, selle tarvis võib palgata enda kõrvale töölise. 

Kuid kui sa leiad, et sul on iseloomu ettevõtjana hakkama saamiseks ja sa oled kindel, et sa suudad läbi lüüa ettevõtjana ilma, et sulle tähtsad inimesed kannataks, sobid sa ettevõtjaks. 

Igal inimesel on elus tulnud ettevõtlik olla. Kasvõi väiksel lapsel, kes liivakastis on otsustanud majakese ehitada. Tal on tahet ja jõudu see ellu viia. See inimene olen ka mina, kelle on olnud pisemaid kui ka võib-olla paar suuremat ettevõtmist. Klaveri õppimine oli minu enese ettevõtmine, keegi ei sundinud mind selleks. Näiteks pusides mingisuguse loo kallal, mitte aru saades mõnest noodist, on mul nii palju tahet, see väike raskus enda sõrmede eest kaotada. Seesuguse pusimisega olen ma jõudnud niikaugele, et käin ühes bändis mängimas.

Õpilasfirmade laadal käimine on kindlasti see kõige meeldejäävamatest ettevõtmisest. Seal sai ennast proovile panna. Suhtlemist, kauplemist tuli laadal olles väga paljugi ette. Seegi on tähtis asi, et sa pead oma toote kohta palju teadma. Sest kui klient küsib toote kohta, müüja ei tea, võib jääda kliendil halb mulje - ettevõtja pole oma tegemistele piisavalt pühendunud. See pühendumine oma töösse  lisab tulemusele kõvasti  sära.

Ettevõtluse juures on tähtis ka kindlasti see, et ei tohi oma pead norgu lasta mingisuguse probleemi või ebaõnnestumise ees. Laadal käieski esines natukene seda ebaõnnestumist. Aga, eks algajatel ikka juhtub. Tooteid ei ostetud nii palju kui lootsime. Mõned inimesed ei pööranud peadki meie poole, et tooteid lähemalt uurida. Kuid leidus ka imetoredaid inimesi, kes astusid julgelt ligi, pärisid toote kohta ning ka kiitsid. Mida oli lausa südant soojendav kuulda. Ettevõtja, kuuldes kriitikat, saab muuta ennast paremaks. Mina isiklikult arvan, et minus on sellist püsivust, tahtejõudu ja paindlikust nii palju, et ma suudaks midagi suurt ette võtta, võib-olla isegi, et hakata töömaastikul ise endale tööandjaks. Minul on seda pühendumust väga palju, mis oleks mulle ettevõtluses kasuks. Ma arvan, et  mul isegi oleks võimalust lüüa läbi sellel karmil ala.

Ettevõtjaks võib saada iga inimene, kui tal oleks vaid tahet oma eesmärk saavutada ja usku enesesse!

Mina ettevõtjana?
Paljud kindlasti mõtlevad, et ettevõtlus on üks viimaseid asju millest praegusel raskel ajal rääkida. Ma julgen sellele vastu vaielda, sest see ettevõte, kes praegu ellu jääb, ei tohiks majanduse helgematel hetkedel iial põhja vajuda, kui just ise mingi erilise lollusega hakkama ei saa.

Kes võiks sobida ettevõtjaks, missugused omadused peaksid ettevõtjal kindlasti olema? Ettevõtjale omased jooned on tavaliselt sarnased juhiomadustega ning enamasti on tegemist loovalt mõtlevate inimestega, kellel on kõrge saavutusvajadus. Neile meeldib algatada uusi projekte, ettevõtteid, otsida uusi võimalusi, nad on teotahtelised ja suudavad näha tervikpilti. Ettevõtja peab olema valmis võtma riske ja vastutama oma majandustegevuse eest, ta on inimene, kes suudab uue idee edukalt ellu viia. Kuid tüüpilist ettevõtjat iseloomustavad isikuomadused ei ole alati need, millest piisab selleks, et alustada ettevõtjana ja olla oma tegevuses edukas. Vaja on ka ettevõtlusjulgust ja tugevat eneseusku.

Ma arvan, et tulevikus ehk tõesti. Kes meist ei oleks unistanud oma isiklikust uhkest firmast? Mina igatahes olen, aga sellest ma kõvasti ei räägi. Luban, et annan teada, kui ma suudan selle unistuse kunagi täide viia. 

Ma olen küll ettevõtlusega natuke kokku puutund, sest sai eelmisel aastal õpilasfirmat (ÕF Sidurikorv) arendatud ja muidu tegutsetud. Kindlasti on sellest tulevikus mingi kasu sees, sest nüüd juba umbes aimad, et mis ees ootab seoses ettevõtlusega.  

Kuidas olla ettevõtjana edukas? Selleks, et olla ettevõtjana edukas, tuleb tunda oma tugevusi ja nõrkusi ning osata hinnata oma loomepotentsiaali. Kasulik oleks küsida ka kõrvalseisjate hinnangut. Eesmärk on üles leida oma peamised kompetentsid, millele plaanitakse ettevõte rajada ning neile oskustele toetudes leida äriidee. Ettevõtja olulisemate omaduste hulka kuuluvad veel mitmed erinevad tegurid. Näiteks loovus on see, tänu millele tuuakse turule uusi tooteid ja ärimudeleid ning algatatakse uusi ettevõtteid. Seega on kõigil loomeinimestel olemas üks tähtsamaid omadusi, mis iseloomustab edukat ettevõtjat – loov mõtlemine.

Lõpetuseks ütleks, et ettevõtlust ei tohiks karta, sest alustavale ettevõtjale on abiks mitmed tugistruktuurid, kus jagatakse professionaalseid nõuandeid ja toetusi.

Mina ettevõtjana !

Ettevõtlus tähendab seda, et s ma olen valmis ise midagi alustama, midagi individuaalselt meeskonnaga ette võtma. Ma vastutan oma tegude ja tulemuste eest. Ma olen iseenda peremees! 

Äri tegemine ei ole raske, kui on haridust ja läbilöögivõimet maailmas. Stardiloa saamiseks tuleks alustada pisikestest asjadest. Isegi abi osutamine võib olla äri. Tavaliselt sünnivad kõige paremad ideed kõige lihtsamast asjast, mille peale kunagi ei tulda. Elame väga kiiresti muutuvas ajas. Televisioon, popkultuur ja poliitika on suunatud sellele, et inimesed saaksid ise hakkama ja ei peaks ainult riigile toetuma, sest riik, see pole lõpmatu. Üks viis ära elada on teha oma ettevõte.

Ettevõtlusega alustades ei tohiks mõelda ainult kasumile. Kindlasti on esimestel aastatel  väga suured väljaminekud. Aga nagu ütleb vanasõna: „algul ei saa vedama, pärast ei saa pidama.“ Äri vajab plaani ja läbimõtlemist. Äri pole arvutimäng, kus eksimuse korral ma alustan uuesti, sest äriga kaasnevad kohustused ja kohustuste eiramine pole õige tegu.

Plaanide koostamist tuleks alustada juba nooruses, kus inimene on omas „parimas“ eas. Ta suudab tegeleda mitme asjaga korraga, noor pea suudab läbi  kaaluda raskemaid takistusi ja teha keerulisi arvutusi. Kuid lõplik otsus tuleks teha siis, kui oled saanud tunda oma nahal erinevaid kogemusi. Kogemus on see, mis näitab, kuidas ja mida sa oled suuteline tegema. Eelnevate kogemusteta  on läbikukkumine kiire tulema.  9 korda mõõda 1 kord lõika. Olen näinud, et inimesed loovad küll palju-palju firmasid, aga nende toode või teenus on kas liiga tavaline või ebavajalik lihtinimesele. Oleme ausad, maailmas on ikkagi rohkem lihtinimesi, kui häärberites elavaid eliitinimesi. Samas olen kokku puutunud ka ettevõtetega, kes tahavad võimalikult soodsalt toota just niisuguseid tooteid, mida kõigile vaja on ja kõik osta saavad. Nende äri “õitseb”

Minu kogemus ettevõtjana on selle aastaga tõusnud 100% või enamgi. Kui varem ma lasin palju endaga manipuleerida, siis nüüd võin ma kindel olla, et ma seda teha ei lase. Ma oskan hinnata väärtusi. Ma oskan vaadata ette ja näen, mis on minu jaoks tegelikult vajalik.

Ettevõtlus on elu etapp, iga inimese tegevuskäik võib-olla ettevõtlus. Nii, et sa ise seda aru ei saagi. 

Ettevõtlusele mõeldes
Praeguse majanduskriisi ajal olen tihti kuulnud või lugenud soovitusi inimestelt, keda masu puudutanud ei ole, järgmist lauset: Hakka ettevõtjaks! Seda on kerge öelda, aga raske teoks teha, sest võetud riskiga võivad järgneda mõningad raskused. Püüan seada ennast olukorda, kus ma olen ettevõtja.

Et ettevõtjaks hakata, peaks mul olema hea äriidee, sest praeguses majanduselus on meil niigi tihe konkurents. Näiteks püüavad parimaks vorstitoodetega saada Rakvere, Karni, Vastse-Kuuste, Saaremaa jne. Arvan, et sellesse tihedasse rebimisse ma end ei veaks. Püüaksin tulla lagedale millegi Eestis haruldasega.

Mulle on väga tähtis meeskonnatöö, seda nii koolis kui ka kodus. Järelikult on see hädavajalik ka ettevõtluses. Ettevõttes peaks valitsema võrdsus. Mulle ei meeldi, kui inimesi koheldakse erineva suhtumisega. Ettevõtja peab olema abivalmis, hoolas, täpne ja eesmärgikindel. 

Miks mulle meeldiks olla ettevõtja? Sest siis oleksin ma iseenda boss. Ettevõtjana saaksin ma pakkuda tööd ja arengu võimalusi ka teistele inimestele. 

Miks mulle ei meeldiks olla ettevõtja? Sest ettevõtlus ei pruugi minna seda rada, mida olen soovinud. Ja soovitud tulemus võib võtta väga kaua aega.

Olen ise natukene ettevõtlusega tegelenud. 10.klassis kuulusin õpilasfirma LUSHKA koosseisu. LUSHKA ajad olid meeldejäävad. Õnneks meil sellist asja ei olnud, et kuidas saaks kiiresti ja võimalikult palju kasumit. Kõige tähtsam on see, et saad  tegeleda endale meelepärase tegevusega.

Mingil määral olen veel ettevõtmisega seotud olnud. Olen 3-4 aastat kasvatanud Mõniste koolile porgandeid ja punapeete. Mul on hea meel, et eestlaste hulgas on jälle populaarseks saamas mahepõllundus.

Arvan, et päris suure ettevõtlusega ma siiski hakkama ei saaks. Või mine tea, kui järsku mõni hea idee pähe tuleb, siis miks mitte!

Ettevõtluse võimalused ja mina ettevõtjana

Ettevõtluseks võib pidada kõiki tegevusi, millel on eesmärk ning vajadus kaasata erinevaid ressursse – aega ja raha. Ettevõtjaks tasub hakata siis, kui tahetakse olla iseenda peremees.

Ettevõtlus on väga oluline. Riigi jaoks on ettevõtlus vajalik. Riik on suuresti huvitatud, et inimestel oleks tööd ja laekuks makse. Seega teeb riik omaltpoolt ettevõtjale vahel soodustusi. Tänu sellele on ettevõtjaks hakkamine üsna lihtsaks tehtud, peab olema ainult piisavalt tahtejõudu. Ettevõtjaks sobivad inimesed, kellel on saavutusvajadus ja enesekindlus.

Samas ei sobi päris kõik inimesed ettevõtjateks. Väga paljud saavutavad alluvuses töötades rohkem edu ja lugupidamist, kui ettevõtjana töötades.

Ma arvan, et minust saaks võib-olla hea ettevõtja. Ma olen enda arust piisavalt enesekindel ja tugeva tahtejõuga. Kindlasti meeldib mulle olla iseenda peremees. Mulle meeldib kui ma võin ise otsuseid teha ja ka neid täide viia. Kui ma hakkaksin ettevõtjaks, siis kindlasti FIE-ks, sest nemad sõltuvad ainult iseenda otsustest.

Kindlasti minu eeliseks ettevõtlusega tegelema hakata on see, et ma olen varem ettevõtlusega kokku puutunud ja mul on head meeldejäävad kogemused. Üks meeldejäävamaid kogemusi oli õpilasfirmade laat, mis toimus 12. detsembril. 2009. aastal Tartus.

Ettevõtlus ei ole minu jaoks sugugi võõras!

Ettevõtlusest
   Ettevõtluseks võib pidada kõiki tegevusi, millel on nii eesmärk, risk seda mitte saavutada, vajadus planeerida oma tegevust, vajadus kaasata erinevaid ressursse. (www.aktiva.ee)

   Olen ka n-ö. ühe ettevõtte osake - õpilasesinduse liige ja poole kohaga juht. Mina olen alati arvanud, et ühe hea ettevõtte aluseks on professionaalne meeskond, kellel on kindlakäeline juht. Juht on see, kellel peab olema oma nägemus, kes ei lase endale igas olukorras pähe istuda, kellel on suur ideede pagas, kes on võimeline otsustama ja otsuste eest vastutama. Juht on see, kes peab endale hea meeskonna valima - turundusspetsialistid, raamatupidajad, tootearendajad jne. Ükski inimene ei saa kõigega tegeleda ja kui saabki, siis kindlasti millegi muu arvelt. Tean omast käest, kui oluline on meeskond (õpilasesindusega üritusi korraldades). Me kasutame üksteise andeid. Kes oskab paremini kaunistada, joonistada või kujundada, kes tegeleb tehnikaga, kes tegeleb muusikaga, kes reklaamib. Ja kui meie endi meeskonnas pole inimest, keda parajasti vajame, siis otsime selle. Ettevõtlus ja üldse ettevõtmine seisneb väga palju suhtlemises. Enda idee peab ju teistele kuidagi arusaadavaks tegema, ükskõik kui utoopiline see ka poleks.

Ettevõtlusega tegeledes tekib alati oht läbi põruda. Ebaõnnestumisel on mitmeid põhjusi: vähe keskendutakse detailidele, ettevõtja isikuomadused ei sobi selleks, vead ettevõtte olemuses ja turundusvead. Ka ebaõnnestumise valdkond pole mulle võõras. Esialgsete ürituste korraldamisel tekkisid meil just detailsed vead - ei mõeldud läbi selliseid pisiasju: kes kust tuleb, kuhu läheb, kus seisab, mis siis juhtub kui nii läheb jne. Esmapilgul tunduvad need nii süütud asjad, aga ei. Eeldad, et kõik tegutsevad nii nagu sina mõtled. Vähemalt ühe asja olen ma õpilasesinduses oleku ajal selgeks saanud - isegi kõige süütumad probleemid tuleb enne tegutsema asumist läbi arutada, vastasel juhul tekib väikesest asjast suur paanika. Hoolimata läbipõrumisest tuleb alati edasi minna. See on raske (nagu keegi oleks kõrvakiiluga vastu lajatanud). Ettevõtja peabki positiivne olema ja lootma, et ÄKKI järgmine kord läheb paremini, muidu ta ei oleks ju ettevõtja.

Mina ettevõtjana

Minul kui 17. aastasel noorukil puuduvad veel kahjuks suuremad kogemused ettevõtjana. Kuigi olen käinud mitmetel ÕF laatadel ja tahtsin ka ennast FIE-ks võtta.

ÕF laatadel olen käinud koos oma klassiga. Laat oli huvitav ja meeldejääv, kuna laadaplats asus suures kaubanduskeskuses. Paljud õpilased koos oma toodetega olid kohale tulnud, ning tahtsid seal seda rahvale müüa. Meie firma tootis helkureid, kuna me pidasime seda kõige otstarbekamaks asjaks, mida inimesed niikuinii vajavad. Meil olid head tutvused teedevalitsusega, kust me saime odavalt materjali helkurite tootmiseks. 

Minu panus firmas oli teha reklaami ja tooteid võimalikult palju kohapeal ära müüa. Tänu sellele kogemusele õpilasfirmas hakkasin ma mõtlema, et ma võiks ka tulevikus reklaami alale jääda. Võiks luua endale kuskile ühe reklaamibüroo ja võtta endale kampa head tuttavad, kellega luua üks parimaid reklaamifirmasid. Tahaksin pakkuda inimestele mitmekülgset reklaami nii paberkandjal, ajalehtedes, interneti vaheldusel kui ka välismaal. Selleks oleks mul vaja palju tutvusi ning originaalseid ideid.  

Aasta tagasi hakkasin ma ka tegelema meelelahutusega ja tänu sellele tahtsin ma teha ennast füüsilisest isikust ettevõtjaks. Algul jäi mulle kõik see asi segaseks, kuna mu puudus ju toode mida müüa. Aga lõpuks hoopis taipasin, et see kui mina terve õhtu muusikat mängin kuskil klubis, on hoopis teenus. FIE  eelised on klihtne raamatupidamine ja puudub suur risk pankrotti minna. Palk oleks täpselt selline nagu ise tööd teha jõuad. Ja kulude pealt saab ka raha kokku hoida. Mina sobiks ettevõtjaks päris hästi, kuna mul on olemas kõik vajalikud iseloomujooned. Peab olema tasakaalukas, ettenägelik ning meelelahutuses pead olema alati ergas ja energiline isegi kui oled juba 24 tundi üleval olnud. Alati tuleb austada kliendi soove ja need täita ilma ühegi vingumiseta, kuna siis on sinul tööots garanteeritud.
Minu tulevik ettevõtjana




Igaüks meist tahab olla elus edukas, jõuda oma unistuste tippu ja elada täisväärtuslikku elu. 

Paljud meist unistavad oma firmast, mis toodab hästi ja mille hea maine püsib kõrgel. Selleks, et see kõik toimiks, on vaja palju vaeva näha ning peab olema haritud ja enesekindel ettevõtja.

Ettevõtjale on iseloomulikud mitmed omadused. Esiteks peab inimene olema sihikindel. Ta peab teadma, mida ta tahab teha ja kuidas ning ta teeb kõik selle nimel, et saavutada oma eesmärk. Oluline on ettevõtja puhul ka saavutusvajadus. Kui ettevõtja on suutnud midagi saavutada või on lükanud uue äri käima, pakub see talle justkui rahuldustunnet.

Oluliseim ettevõtja omadus on enesekindlus. Julgus riskida ja proovida midagi uut. Enesekindlus on see, mis ei lase inimesel rajalt kõrvale pöörduda. Tuleb olla lihtsalt kindel endas ja oma unistustes, sest kui ise tahta ja kõvasti töötada, saavadki kõik plaanid teoks. 

Kui inimene esmalt firma loob, siis algul ei pruugi ta olla nii enesekindel, kuna kõik on uus ja võõras ning täpselt ei tea, mida tegema peab, et kõik õnnestuks, kuid ajapikku, kui kõik plaanitult läheb, siis kindlasti enesekindlus kasvab. 

Tähtis ettevõtja juures on ka loovus. Loovus on see, tänu millele tuuakse turule uusi tooteid ja ärimudeleid ning algatatakse uusi ettevõtteid. Samas otsiks ettevõtja justkui vabadust, teha seda, mida ise tahab. Kuid selle vabadusega kaasneb ka suur vastutus, kuna sina oled oma ettevõtte boss ja võid oma eksimistega rikkuda lisaks oma elule ja teiste inimeste elu. 

Ettevõtjad peaksid olema ka väga töökad, kuna üleöö ei saa keegi rikkaks. Rikkuse nimel tuleb väga pikki tööpäevi teha.

Ka mina olen natukene kokku puutunud ettevõtlusega. Eelmisel aastal osalesin mina ja mu 3 klassikaaslast õpilasfirmas nimega “Funny & Glamour”. Meie eesmärgiks oli teha ise nahkvöösid. Algul tundus see töö päris raske, kuna oli vaja erinevaid materjale ning ideed, kuidas ja millised vööd valmistada. Meie toodete valmistamine nõudis väga palju kannatust, kuna nende tegemine võttis päris kaua aega. 

Minu arvates oli meie firma idee päris hea, sest vööd on nii vajalikud esemed igapäevaelus kui ka iluasjad. Me tegime natuke ka taaskasutust, seda siis nahaülejääkide kasutuse kaudu. 

Oma firma tegemine meil aga kuigi hästi ei õnnestunud, kuna meie tooteid osteti väga vähe ning firma jäi lõpuks kahjumisse. Aga nagu öeldakse: “ Esimene läheb alati aia taha.” Nii see oli ka meie firma puhul. 

Mulle iseenesest see firma tegemine meeldis ning ma arvan, et minust võiks päris hea ettevõtja saada. Ma olen piisavalt enese- ja sihikindel, mul on päris loov mõtlemine ning mulle samuti meeldiks olla iseenda peremees.

Et saada heaks ettevõtjaks peab palju vaeva nägema ning alati kõik otsused hoolikalt läbi mõelda ning midagi ei tohi teha uisa-päisa, kuna ettevõtjana pead sa ise kõige eest vastutama.

Mina ettevõtjana – miks ka mitte!

 Ettevõtja elu pole kerge. Ettevõtja peab arvestama paljude teguritega. Nendeks teguriteks on näiteks inimeste kaasamine erinevatesse ettevõtetesse ja kõige tähtsam on minu arvates see, et ettevõtja oma firmat põhja ei laseks.

Kui mina oleksin ettevõtja, tahaksin luua ettevõtte, mis mulle kohe kindlasti meeldiks ja millega saan ma oma elu n.ö. tasakaalus hoida. See tähendab, et ettevõte peaks tooma sisse nii palju, et ma saaksin ära elatud. Loomulikult ettevõtjana pean ma arvestama ka oma töölistega. Tagame neile ohutusnõuetele vastavad tingimused: ruumid, seadmed, ühesõnaga puhas keskkond, kus saab korralikult oma tööd teha. Peale selle pean ma oma töötajatele palka maksma.

Minust saab alles siis ettevõtja, kui mul oleksid järgmised isikuomadused: algatusvõimeline, loov, julgus võtta riske ja kanda vastutust, töökus, soov eneseteostuse järele jne. Need isikuomadused aitavadki ettevõttel toimite õieti

Mina kui ettevõtja pean arvestama kohe kindlasti nähtusega, mida nimetatakse konkurentsiks. Konkurentsiga sellepärast, et ega mina pole ainuke ettevõte, kes toodab mingit kaupa. Tavaliselt on ühe ainsa toote tootjaid maailmas väga palju ja nende vahel käib tihe rebimine ehk nad konkureerivad omavahel suurema ostujõu poolest.

 Mina kavatsen tulevikus ka oma ettevõtte rajada. Hetkel arvan ma, et ettevõte hakkab tootma teenuseid inimestele, kes vajavad abi. Praeguses nüüdisühiskonnas on palju töötuid ja kodutuid inimesi, kes vajaksid hädasti abi. 

Mina olen inimene, kes tahab teisi abituid inimesi aidata. Ma ei oska hetkel öelda, milliseid teenuseid ma neile tootma hakkan, aga ma arvan, et mul on veel aega mõelda küsimusele vastus Peaasi, et inimesed ei peaks kannatama ja oma õiguste eest võitlema. Mida rohkem ma inimesi kaasan oma plaanidesse, seda parem minule, minu ettevõttele ja loomulikult neile endile.

Ettevõtluse võimalused ja mina ettevõtjana

Ettevõtluseks võib pidada kõiki tegevusi, millel on eesmärk, vajadus planeerida oma tegevust, vajadust kaasata erinevaid resursse – aega, raha vms.

Ettevõtjatel, nii nagu kõigil alustajatel, on oma mängureeglid/arusaamad. Paljud ettevõtjad on edukad, hoolimata oma iskuomadustest. Ettevõtja edukuse võtmeks on põhjalik arusaam oma nõrkustest, nende pööramine oma suurimaks tugevuseks. Edukal ettevõtjal peavad olema tingimata järgmised iseloomuomadused: majanduslik mõtlemine ja oskus majandada; iseseisvus ja otsustusvõime; koostöövõime, paindlikkus, tahtejõud ja distsipliin; positiivne ellusuhtumine; riskivalmidus; auahnus ja vastutustunne. 

Ettevõtja on ettevõtte omanik ja selle tulemuste eest vasutav. Ettevõtja väärtus algab ideedest. Tihtipeale on ettevõtjal palju ideid, see on hea. Idee otsingul on palju kasu rääkimisest teiste inimestega, kelle arusaamad, teadmised ja kogemused aitavad teha valikuid. Kindlasti peaks meeles pidama, et ettevõtlusega alustamine nõuab inimeselt kogu tema aja, energia ja ka palju raha. Mitte igat ettevõtet ei saada edu. Seepärast peabki kaalutlema ennem alustamist, kui suurt riski inimene on valmis võtma ja kas tal on eeldusi tegutseda eduka ettevõtjana. 

Mina isiklikult olen ettevõtlusega samuti kokku puutunud. Nimelt osalen õpilasfirma tegemistes. Meie ÕF Silt & kaart on 4-liikmeline, me toodame erinevaid kaarte tähtpäevadeks, valentinipäevaks, jõuludeks ja sünnipäevadeks. Ma arvan, et iga ettevõtja peaks algul alustama väiksemast firmast, sest siis pole pankrotti minek nii suur, juhul kui see üldse juhtuma peaks. Meie õpilasfirmal on siiamaani väga hästi läinud. Esimese suurema laada lõpetasime kasumiga, mis on algajatele firmadele väga positiivne ja julgustav. Samuti oleme õppinud rohkem oma aega planeerima, nii firma tegemistes kui ka elus üldse. Tänu laatadele on paremaks muutunud ka minu suhtlemisoskus ning olen muutunud julgemaks ja targemaks

Üheks meie firma plussiks on kindlasti see, et alati kuulame üksteise ettepanekuid ja otsuste tegemistel arvestame kindlasti ka teiste firma liikmete arvamustega. 

Arvan, et õpilasfirma kogemused on väga kasulikud ja nende põhjal saad aru kas sobid ettevõtjaks või ei. Kindlasti ei tohiks esimesel ebaõnnestumisel kohe käega lüüa, vaid rahulikult mõelda, mida sa valesti tegid. 

Isiklikult arvan, et meis igaühes on mõningal määral ettevõtja vaimu. See tuleb vaid iseenda seest üles leida ja seda arendama hakata. 

Mina ettevõtjana?

Ettevõtlusega kaasnevad suured riskid ning ka kulutused, aga kui ettevõtet hästi juhtida ning suutlikus kasumit teenida, siis tasub see ennast ära. Ettevõttel või siis ettevõtjal on mitmeid ülesandeid, näiteks ühiskonna (klientide) vajaduste rahuldamine, valitsusele vajalike vajaduste tagamine, et ühiskonda toimima saada, tagada endale ning enda alluvatele kindel sissetulek.

Ka mina olen ettevõtlusega tegelenud. Koolis oma grupiga pidime looma õpilasfirma, see oli väga raske. Algul ei osanud midagi teha, kuna toote väljamõtlemine on juba väga keerukas. Aga kui sellega ühele poole saime läks asi tegelikult lihtsamaks, muidugi paberitööd oli palju. Raha tuli sellesse investeerida palju, sest meie tooted läksid suhteliselt kalliks. Aga see tasus ennast ära, sest lõppkokkuvõttes olime me kasumis. Sellega kaasnes suur koormus, pidime jagama omavahel kõik ülesanded, et keegi kõike üksi ei peaks tegema, kõige raskem oli otsustada, kes tahab seda paberimajandust pidada, sest tegelikult ei tahtnud seda keegi teha. Aga lõpuks saime siiski kõik korda. Käisime õpilasfirmade laatadel, seal tutvusime teiste toodetega ning õppisime päris palju. Näiteks saime peaaegu selgeks selle kuidas klientidega suhelda, et nad ikka meie tooteid ostaks. See tuleb lihtsalt neile „pähe määrida“, tuleb esitada palju „kas“ küsimusi ning selgitada neile seda, et meie toode ongi just see kõige õigem ja parem.

Olen ka ise mõelnud, et võiks minna ettevõtlust õppima kuhugi kooli ning tuleviks ise oma ettevõte püsti panna. Aga kui ma hakkan mõtlema neile riskidele, mis see endaga kaasa toob, ei teagi ma kas seda teha või mitte. Ettevõtlusega ongi selline asi, ta kas toob kasumit sisse või siis läheb pankrotti, teisi võimalusi mina rohkem ei näe.

